Blicklichter

Die elektronische Leselupe '‘Ma-
no' ist das Aushdngeschild des
Low Vision-Spezialisten, meint
die Firma Reinecker Rhea-Tech-
nik. Leicht wie ein Handy ver-
groBert 'Mano' Geschriebenes
bis zu 20fach und erleichtert un-
terwegs das Lesen von Klein-
gedrucktem - z.B. &ffentliche
Verkehrsplane  oder  Speise-
karten. Die Sehschwéche des
Nutzers bleibt dabei fir AuBen-
stehende verborgen, denn die
designorientierte  Optik  des
Mano lasst seinen Zweck nicht
erkennen. So ist es ideal for
sehschwache Menschen geeig-
net, die sich trotz Beeintréchti-
gung stilvoll im Alltag bewegen
mdchten.

Die GroBflachenlupe mezzo ist
die perfekte Ergdnzung zum
Mano: Sowohl als platzsparen-
de, stationdre GroBlupe in den
eigenen vier Wanden, als auch
als transportable Leselupe fur
berufliche Zwecke. Zum Beispiel
kann mezzo mit hochgekipptem
Monitor als Lesepult bei
Prasentationen dienen oder
macht Schriften auf Lebensmit-
tel-Verpackungen wieder deut-
lich sichtbar. Dank des Klzapp-
mechanismus I&sst sich die elek-
tronische GroBlupe am Wunsch-
ort leicht auf-/abbauen und in
der Tragetasche sicher transpor-
tieren.

Reinecker Reha-Technik stellt auf
der opti '10 aus.

Vom Internet profitieren

Wie der augenoptische Fachhan-
del von Internet-Kunden und von
Multichannel-Marketing pro-
fitiert, zeigt die 4Care AG auf der
opti 10 in Minchen. In einem
Vortrag innerhalb des opti-Fo-
rums stellt Bernd Behrens, Vor-
stand der 4Care AG, das Lens-
care-Markenkonzept vor: ,Der
Kontaktlinsgnmarkt befindet sich

sign sorgt fur eine leichte Anpas-
sung und besseren Komfort. Ta-
ges- und Monatslinsen der Pro-
duktlinie GEL-System enthalten
eine Hyaluron-Lésung, die lang-
sam wahrend des Tragens an das
Auge abgegeben wird. Unter
dem Namen Opti System hat
Lenscare spharische und torische
Linsen im Programm, die fr

im Umbruch. Das Internet hat die
Konsumgewohnheiten verandert
und gleichzeitig den Kontaktlin-
senmarkt gedffnet. Der Kunde
von heute erwartet die personli-
che Beratung des Augenoptikers
ebenso wie den unkomplizierien
Einkauf im Internet. Mit dem
Lenscare-Markenkonzonzept bie-
ten wir ihm beides.”

Zusatzlich profitieren Lenscare-
Markenpartner von den hoch-
wertigen Markenprodukten der
4Care AG. Die Produktpalette
bietet fiir normale bis empfindli-
che Augen die passenden Linsen
plus Pflegemittel. Die Manatslin-
se SH-System etwa bietet hohen
Tragekomfort aufgrund der ho-
hen  Sauerstoffdurchlassigkeit
(Dk/t 125). Das aspharische De-

empfindliche Augen besonders
geeignet sind. Die Kontkalinsen
haben einen Wassergehalt von
60 Prozent. Beim Tragen neh-
men sie die TranenflUssigkeit auf,
so dass sie aus 60 Prozent Tra-
nenflissigkeit, also einem kor-
pereigenem Material besteht.
Die hohe Vertrdglichkeit der
Kontaktlinse ist der so genann-
ten PC-Technologie zu verdan-
ken. Phosphorylcholin (PC) ist ei-
ne korperasigene Substanz, die
beispielsweise in den Zellmem-
branen von roten Blutkdrper-
chen, der Hornhaut und der Tr&-
nenflissigkeit in Form von Phos-
phorlipiden vorkemmt. Der Vor-
teil dieses Materials ist, dass es
vom Auge nicht als Fremdkérper
wahrgenommen wird.

Produkte und Markte I

Kompetente
Verstarkung

Ab 01.01.2010 wird das Ver-
triebsteam von Miller Marketing
kompetent verstarkt.

Fir die erfolgreichen Kollektio-
nen Betty Barclay, Collection
Creativ, Guys Only und der inte-
grierten, erfolgreichen Verkaufs-
forderung wird Ingmar Baudisch
das Gebiet um Berlin mit den
Postleitzahlen 03, 10-13, 14,
16-139 und 39 Ubernehmen.
Ingmar Baudisch ist als verbindli-
cher Ansprechpartner beim Au-
genoptiker bestens bekannt und
ist unter der Telefonnummer
0163-7455639 fUr Sie erreich-
bar.

Die Betreuung Bayerns Uber-
nimmt Stefan Betz, der seit vielen
Jahren in der Branche erfolgreich
tatig ist, unter anderem im Be-
reich der Verkaufsforderung.
Herr Betz wird fiir die Postleitzah-
len 71, 73, 74, 80-83, 85-87, 89
zusténdig sein und ist unter der
Telefonnummer 0163-7130220
fur Sie erreichbar.

Michael Mller wird die Position
der Vertriebsleitung im Hause
Miiller Marketing Gbernehmen.
Die Betreuung des AuBendiens-
tes, die Starkung der Verkaufs-
forderung und deren MaBnah-
men fir die Kunden stehen im
Vordergrund seiner Tatigkeit.
Michael Muller war bisher unter
anderem fur Unternehmen wie
Rodenstock und Fielmann in lei-
tender Position tatig.

RAUMKONZEPTE LADEN-/MOBELBAU LICHTPLANUNG

CHANGE IT - die Mobelserie fiir die wandelbare Brillenprdsentation: Ob Saison-, Trend- oder Kollektions-
wachsel, die bedarfsgerechte Umgestaltung von Schaufenster und Verkaufsraum ist bei CHANGE IT Konzept.
Mébel mit austauschbaren Passepartouts sergen im Nu fiir einen anderen Look und ein neues Einkaufs-
erlebnis bei den Kunden. CHANGE IT spart Zeit, Kosten und ist vielfiltig individualisierbar.

knoeppel

Knoeppel GmbH

Im Lindental 48, 58135 Hagen
T(02331)484736-0
info@knoeppel-gmbh.de
www.knoeppel-gmbh,de

DER AUGENOPTIKER 1-2010 85




